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PRESENTACIÓN

Cordial saludo,
De acuerdo a las conversaciones sostenidas, me permito remitirle la propuesta
temática del “PROGRAMA DE FORTALECIMIENTO DE EMPRENDIMIENTOS CON
PROPÓSITO”, esperando que la presente se encuentre alineada a sus
requerimientos.

Cordialmente,

WILMAN CUELLAR
Mental Coach – Conferencista - Capacitador

Señores 
Fondo de empleados de la
Cámara de Comercio de Cali
Att. Dra. Virginia Becerra

Palmira, 30 de julio de 2024



INTRODUCCIÓN:
La gestión de los emprendedores es

de continuo avance y adaptación, por

lo tanto, todos los dueños de negocio

tienen el deber de actualizar sus

conocimientos y habilidades en pro

de garantizar la continuidad en su

unidad  empresarial.

Esta propuesta busca ayudar en el

proceso formativo de los

emprendedores que han recibido

previamente entrenamientos básicos

para el manejo de su negocio. En el

curso propuesto se profundiza en los

aspectos necesarios para el buen

funcionamiento, crecimiento y

desarrollo de los emprendimientos,

también se brindan herramientas y

métodos para obtener los mejores

resultados de su gestión empresarial

PROGRAMA DIRIGIDO A:

Empresarios y emprendedores con

ideas de negocio en ejecución o en

fase  de implementación

OBJETIVO:
Brindar a los emprendedores

herramientas, conocimientos y

estrategias necesarias para

fortalecer y hacer crecer sus negocios

de manera sostenible.

Fechas:
Septiembre: 19 - 26

Octubre: 03 - 10 -17

Noviembre: 07-14 - 21 -28

Diciembre 05

DURACIÓN:
30 Horas:
18 horas virtuales + 4 horas
presenciales + 8 horas de
actividades



METODOLOGÍA
Teórico práctica
El programa se desarrollará con la ayuda de

actividades lúdicas y diversos recursos interactivos

que permitirán a cada participante apropiarse de

los conceptos desarrollados y llevarlos a la

práctica en su emprendimiento y su vida personal.



MÓDULOS

Módulo 1 (4 horas - 2 sesiones x 2 horas )  
Desarrollo del Modelo de Negocio.

Módulo 2 (4 horas - 2 sesiones x 2 horas )
Planificación y Gestión estratégica.

Módulo 3 (4 horas - 2 sesiones x 2 horas )
Fundamentos de Marketing.

Módulo 4 (4 horas - 2 sesiones x 2 horas )
Ventas y Cobranza.

4 Horas - Presencial 

CONTENIDO

Módulo 5 (2 horas - 1 sesión x 2 horas )
 Relaciones interpersonales y

servicio al cliente.

Temas

-Análisis paso a paso del modelo de negocio.
-Modelo JTBD para el diseño y desarrollo de
productos y servicios
-Elementos del Plan Estratégico de negocio
-Prácticas de aplicación

-Clases de planes y proceso de diseño de un plan
-Análisis FODA (DOFA) del negocio
-Visión, misión y objetivos estratégicos.
-Prácticas de aplicación 

-Marketing online y offline
- Las 7Ps del marketing para el emprendimiento
-Publicidad ATL y BTL
-Prácticas de aplicación 

-Estrategias de ventas efectivas.
-Fundamentos de la venta a crédito 
-Como cobrar sin temor a perder los clientes
-Prácticas de aplicación 

-Tipos de clientes y como tratarlos 
-Técnicas para la fidelización de clientes
-Prácticas de aplicación

Sept. 19 - 26 

Oct. 03, 10 

Oct. 17, nov 07 

Nov 14 , 21

Nov 28

CLAUSURA - MUESTRA EMPRESARIAL

Dic. 05

-Presentación de emprendimientos
-Exposición y venta activa de productos y servicios
desarrollados
-Sesión de networking para desarrollar
oportunidades de negocio, colaboración y
búsqueda de clientes potenciales.
-Entrega de certificados y recordatorios



INVERSIÓN: 6.930.000

FORMA DE PAGO

INVERSIÓN

INCLUYE:

18 horas de capacitación virtual: $3.960.000

4 horas de evento presencial: $1.100.000

8 horas de asesorías personalizadas: 1.870.000 

50 % anticipo para reservar fechas
50% día en que finaliza el programa



Soy conferencista y mental coach, ejerzo mi actividad en
Colombia y Ecuador, donde he capacitado a las más
importantes empresas.
En Colombia dirijo la agencia de comunicación digital GLOBAL
MINDS NETWORK
Tengo formación superior de licenciatura en Teología, estoy
certificado como NLP Coach; Master Practitioner en PNL,
NeuroSelf Management, Neuro Executive Management, Neuro
Enterprise Management, soy Coach Ontológico; diplomado en
Liderazgo Personal, diplomado en Alta Gerencia, diplomado en
Inteligencia Emocional y estoy Certificado como especialista
en Kinesis, Lectura de Lenguaje Corporal y Morfopsicología.

Soy miembro del Maxwel Leadership, equipo de entrenadores
y conferencista de John Maxwell a nivel mundial. He recibido
además entrenamientos en “Modelo Integral para el Cambio
Personal”, Administración de Recursos Humanos, Liderazgo en
Equipos de Trabajo, Control y Monitoreo de la Fuerza de
Ventas, Neuroprogramación en Ventas, Creación de Modelos
de Estrategias Didácticas Innovadoras, Formación Profesional
Integral basada en Competencias, Andragogía y Competencias
Laborales, Formación de Formadores basado en competencias
laborales y soy Locutor Profesional. Entre otros estudios.

Además soy Escritor del libro GRANDES HISTORIAS DE ÉXITO
Y SUPERACIÓN y he narrado tres audio libros de la serie
CUENTO CONTIGO, CUENTA CONMIGO
Entre otras experiencias laborales y formativas

Perfil del facilitador

Más del perfil aquí

https://wilmancuellar.com.co/formacion-2/
https://wilmancuellar.com.co/formacion-2/


ALGUNOS CLIENTES



CONTACTO
3135466035 wilmancuellarz@gmail.com

www.globalmindsnet.com


